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www.fredericbebon.fr

C O N T A C T  

R E S E A U

2022- en poste Webmaster-Communication

2021-(4mois)  Chargé de service client pour site e-commerce

2021-(3 mois) Stagiaire Développeur Intégrateur de Solutions Intranet/Internet 

2020-(1 mois) Stagiaire Développeur d Application Web 

2017-2020 Responsable de Centre Accessoires Moto et Vente Véhicules

2008-2017 Commercial Moto

2006-2008 Vendeur V0/VN  

2004-2006 Vendeur V0/VN 

2003-2004 Magasinier

2002-2003 Magasinier Accessoiriste 

                                 AGRAM à Chartres (28)

                                 TECH2ROO  à DREUX (28)

                                 ECOCHAUFFE28 à NOGENT LE ROI (28)

PIX'CONFIG à BOUTIGNY PROUAIS (78)

DAFY MOTO à Coignières (78)

TRAJECTOIRE à Versailles (78) (Groupe Tardieu)

LE POLE DE L’OCCASION à Coignières (78) (Groupe Tardieu)

    VIRAGE78 à Versailles (78) (Groupe Tardieu)

    WESTBIKE à Coignières (78) (Groupe Tardieu)

ODYSSÉE MOTO à Beauvais (60)



 N U M É R I Q U E S
Réaliser un projet 
Gestion des réseaux sociaux ( création de contenus et de visuels, ... )
Analyser des projets de développement de sites web (architecture, droit informatique,
BD, SQL, MySQL…)
Assurer une veille technologique
Réaliser des maquettes (communication, infographie)
Définir les spécifications logicielles et fonctionnelles (algorithme, javascript…)
Concevoir et développer des sites (HTML, CSS, Javascript, JQuery, CMS… )
Assurer le référencement, le suivi, maintenance
Assurer la sécurisation des serveurs et sites
Création de Documentation, notices d’administration et de guide utilisateurs

Rigoureux / Autonome 
Motivé /Soif d’apprendre

Polyvalent / Sens de la logique
Ecoute et empathie 

  



A P T I T U D E S
P E R S O N N E L L E S  

BEBON FRÉDÉRIC
C O M P É T E N C E S  

V E N T E
Accueillir et conseiller physiquement et téléphoniquement des clients et sa fidélisation.
Prospecter.
Vendre des véhicules et ventes complémentaire.
Organiser des événements commerciaux.
Animer et dynamiser des offres commerciales. 

G E S T I O N

Rendre compte de l'activité professionnelle
Mettre a jour le  site internet de la concession (fiches véhicules, …) et le réseaux sociaux 
Concevoir et réaliser des actions commerciales via l’outil informatique.
Suivre les encours et relances clients
Ouverture et fermeture du commerce, responsabilité des caisses et remises en banque
Gérer des stocks et des inventaires

M A N A G E M E N T

Présenter des réunions hebdomadaires pour évolution ou baisse CA.
Manager une équipe de plus de 10 personnes 
Recruter
Gérer des plannings et distribuer les tâches.

E X P É R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E S   
2021- Développeur Intégrateur 

de Solutions Intranet/Internet



2020-Formation Collaborateur
développement d'applications web



2002-Formation interne Peugeot 

Conseiller technique



2000-BAC PRO 
Maintenance Automobile



1998-BEP/CAP

Maintenance Automobile



Maîtrise des outils informatiques,
logiciel de gestion « storeland » et logiciels

constructeurs « geimstar » 
Suite Office, Prestashop, Wordpress,

Photoshop, Illustrator, Indesign

F O R M A T I O N S  E T
D I P L O M E S


